
WIRTSCHAFTLICHKEIT & BUSINESS CASE



Wirtschaftlicher und qualitativer Nutzen durch Can Do
                  
                   Quantitativer Nutzen

Signifikante Zeitersparnis in Projektadministration 
      → Manager: 20–35 % weniger Aufwand
      → Mitarbeitende: 5–10 % weniger Aufwand

Weniger manuelle Prozesse, mehr Effizienz
      → Kein Excel-Chaos, keine doppelten Statusmeldungen

Automatisierte Berichte & klare Datenbasis
      → Verlässliche Entscheidungsgrundlage auf Knopfdruck

Mehr Kapazität für strategische Aufgaben
       → Führungskräfte steuern – statt zu verwalten

                  
                   Qualitativer Nutzen

Verlässliche Entscheidungsgrundlagen
       → Echtzeit-Daten statt Schattenplanung und Bauchgefühl
       → Einheitliche Informationsbasis für alle Beteiligten

Realistische Termin- und Kapazitätsplanung
       → Höhere Verbindlichkeit und Planungssicherheit

Transparente Auslastung
      → Gerechte Ressourcenzuteilung, weniger Konflikte

Gestärkte Mitarbeiterzufriedenheit
      → Klarheit, Struktur und aktive Einbindung im Planungsprozess
 



20x Manager-Lizenzen

Berechnung:
20 Lizenzen x 540 €* pro Jahr

= 10.800 € pro Jahr

80x Mitarbeiter-Lizenzen

Berechnung:
80 Lizenzen x 216 €* pro Jahr

= 17.280 € pro Jahr

Beispielrechnung mit 100 Anwendern

Jährliche SaaS Lizenzkosten von 28.080 €** 

*   Die aktuellen Preise für unsere SaaS-Lizenzen finden Sie auf unserer Website, ebenso die Preise für ein monatliches Abonnement.
** Ohne Zusatzmodule wie Can Do BI oder Base Foundation.

https://www.can-do.de/can-do-preise


ROI-Betrachtung: Wirtschaftlicher Nutzen durch Can
Do bei 100 Anwendern

Anwenderverhältnis: 20x Manager und 80 Mitarbeiter
Jahr 1: Einführungskosten von 18.450 € → Investition
noch negativ
Ab Jahr 2: jährliche Einsparungen von 78.200 €
übersteigen die Kosten deutlich
Stabiler Überschuss: jedes Jahr rund 50.120 € ROI in Euro
(Ersparnis minus Kosten)
Break-even: die Investition amortisiert sich bereits nach
dem ersten Jahr
Kostenbasis: beinhaltet Einführung & Lizenzen, exkl.
individueller Schnittstellen- und Entwicklungskosten

Individuelle Anpassung gewünscht? Gerne stellen wir
Ihnen die Excel-Datenbasis zur Verfügung, sodass Sie die
Berechnungen auf Ihre Annahmen anpassen können.



Standort
Implerstr. 26, 81371 München

Unsere Webinare
www.can-do.de/übersicht-webinare

Unsere Website
www.can-do.de

Can Do User-Blog
www.can-do.de/user-blog

https://www.can-do.de/%C3%BCbersicht-webinare
https://www.can-do.de/%C3%BCbersicht-webinare
http://www.can-do.de/
http://www.can-do.de/user-blog
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